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1. La mission

2. Il case for support

3. Il capitale relazionale

4. La comunicazione for oriented
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Organizzazioni non profit e il fundraising. 
Come iniziare:



FUNDRAISING Fare fundriaisng? Come iniziare?

La mission

• L’importanza di sapere chi siamo e 
dove Andiamo

• La ragione d’esistere

• La mission: il nostro terreno di gioco
comune
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La mission

https://www.puntocometa.org/la-mission/
https://www.francescaniperlavita.it/chi-
siamo/
https://www.sightsavers.it

https://www.puntocometa.org/la-mission/
https://www.francescaniperlavita.it/chi-siamo/
https://www.sightsavers.it
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Il caso o 
“case for support”

Costruire un caso, un progetto che renda
chiaro le motivazioni a donare

2 ingredienti del Progetto

• La produzione di valore aggiunto che
giustifichi le risorse

• La centralità del donatore (come può
fare la differenza con la sua
donazione)

Fare fundriaisng? Come iniziare?
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Il caso o 
“case for support”

E’  strumento disegnato intorno al 
sostenitore e con il sostenitore al 
centro. Dinamico, flessibile, da 
aggiornare regolarmente.

Dal caso parte la progettazione dei
materiali di comunicazione: sito, 
brochure, mail, newsletter, proposte, 
annual report, etc. 

Fare fundriaisng? Come iniziare?

Ø Un problema
Ø Un gancio con il 

donatore
Ø Una piano per 

risolverlo
Ø Cosa puoi fare tu
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1° LIVELLO 
CDA, Comitato 
Scientifico, management

2° LIVELLO 
giovani volontari , 
personale retribuito, 
partecipanti attività, 
donatori

3° LIVELLO 
ex CDA, ex donatori

4° LIVELLO 
persone e aziende 
con interessi simili

Il capitale
relazionale

Individuare i propri costituenti cioè, 
coloro che sono interessati alla vita e 
all'attività dell’organizzazione. 

Fare fundriaisng? Come iniziare?
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La  sfida è

• mantenere i soggetti nel nucleo
e rendere il legame sempre più
forte

• ampliare costantemente la 
mappa relazionale

Il capitale relazionale

Fare fundriaisng? Come iniziare?
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E voi?

I dati sono il vero 
patrimonio 
dell’organizzazione: vanno 
organizzati e strutturati in 
modo da essere 
interpretati ed utilizzati 
per il continuo 
miglioramento. 

Relazioni e dati

I dati sono uno dei patrimoni più importanti
dell’organizzazione.
Occorre avere un processo di struturazioen e analisi dei dati
affinchè possano essere utilizzati per il continuo 
miglioramento. 

E voi?

Fare fundriaisng? Come iniziare?
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Per fare fundraising bisogna
comunicare che lo stiamo facendo

La comunicazione come strumento di 
cura delle nostre relazioni

Fare fundriaisng? Come iniziare?

La comunicazione
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Le domande da porsi

• Ci presentiamo sempre in modo unico e 
distintivo? Qual è il nostro tono di voce?

• Sfruttiamo tutti i canali di 
comunicazione?

• Conosciamo I destinatari dei nostri
messaggi?

• Ascoltiamo la nostra community?

Fare fundraising? Come iniziare?

La comunicazione
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Le domande da porsi

• Il CDA è pronto per fare fundraising?

• Abbiamo personale dedicato alle attività
di raccolta fondi?

• Abbiamo volontari che ci aiutano a 
diffondere la mission?

Fare fundraising? Come iniziare?

Check up 
organizzativo



GRAZIE


